
MÖGLICHE 
INSOLVENZEN – 
WIE GEHE ICH
DAMIT UM?

DATENINTELLIGENZ FÜR AKQUISE UND LIQUIDITÄT

Manchmal ist es hilfreich, wenn man ein Radar 

hat, mit dem man Risiken frühzeitig erkennen 

kann. Drohende Insolvenzen zum Beispiel. Wir 

unterstützen Sie beim systematischen Monito-

ring kritischer Kundengruppen: Wie entwickelt 

sich beispielsweise das Zahlungsverhalten? 

Wie oft sind Zahlungsziele überschritten? 

Werden primär Risikobranchen beliefert, so 

dass ein Insolvenz-Domino-Effekt droht? 

Verlassen Sie sich auf Creditreform; wir sind 

Ihr Markt- und Risikoradar.



 
 

Mit einer einzigartigen Intelligenz von Kunden- und Wirtschaftsdaten liefern wir Ihnen den 

Treibstoff für ein gelingendes Beziehungs-Management entlang des gesamten Kunden- 

lebenszyklus. Angefangen bei einer anspracheoptimierten Akquise, über den Aufbau eines 

werthaltigen Beziehungsmanagements bis hin zu reibungsreduzierten Liquiditätsströmen.

Welche Risiken und Potenziale stecken in Ihren 

Kunden? Für belastbare Antworten führen 

wir Ihr Kundenportfolio – Adressen, Umsätze, 

Kundengruppen – mit unserem Datenuniver-

sum zusammen. Und qualifizieren es anhand 

von Kriterien wie Zahlungserfahrungen, Boni-

täten und Risikobranchen. So identifizieren 

Sie frühzeitig Risiken, erkennen Hinweise auf 

drohende Insolvenzen und vermeiden Ausfälle.

KUNDEN-WERT- 
ANALYSE
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Ein zuverlässiges Risikoradar besteht aus ei-

nem kontinuierlichen Monitoring risikorelevan- 

ter Kunden oder Branchen. Wie verändert sich 

ihr Zahlungsverhalten und ihre Bonitätsratings? 

Verlängern sich die Zahlungsfristen? Was müs-

sen Sie wissen? Was können Sie tun, um sich 

zu schüt-zen? Unsere Berater unterstützen Sie 

dabei und liefern Ihnen genau die Daten, die 

Sie brauchen.

MONITORING
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Angemessene Präventionsmaßnahmen helfen 

oft, Schlimmeres zu vermeiden. Sprechen Sie 

mit uns. Oft reichen kleine Justierungen wie 

die Anpassung der Zahlungsmodalitäten aus. 

Oder Sie ziehen Sicherheiten, Bürgschaften 

oder Patronatserklärungen in Betracht. Für 

Unternehmen mit einem größeren Debitoren- 

bestand empfehlen wir die Teilnahme am 

Debitorenregister Deutschland. Jedes Mit- 

glied von Creditreform kann hier von unseren 

externen Zahlungserfahrungen profitieren 

und die Liquidität seines Kundenportfolios 

überwachen.

PRÄVENTIVE MASSNAHMEN

3

Für den Fall eines Falles haben Mitglieder von 

Creditreform besondere Vorteile. Sollten Sie 

von einer Insolvenzanfechtung betroffen sein, 

sprich ein Insolvenzverwalter fordert bezogene 

Leistungen von Ihnen zurück, können Sie sich 

auf unsere Unterstützung verlassen. Mit pro- 

funder juristischer Expertise und viel Praxis-

erfahrung sind unsere Experten an Ihrer Seite, 

um Ihre Interessen zu schützen. 

UNTERSTÜTZUNG 
INSOLVENZANFECHTUNG
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+49 911 5395-690

Mehr erfahren

Let’s talk

https://www.facebook.com/Creditreform-N%C3%BCrnberg-Aum%C3%BCller-KG-101523178622891
https://de.linkedin.com/company/creditreform-nuernberg
https://www.creditreform.de/nuernberg/aktuelles-wissen/datenintelligenz-fuer-nuernberg-und-die-region

